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創新科技 X 智慧生活

倚天酷碁
113年第2季第一上市公司及創新板公司法人說明會｜股票代號 2432

鍾逸鈞 總經理

Acer Gadget 倚天酷碁

2024.05.15 (三)
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倚天酷碁公司是宏碁集團的子公司，品牌使命是

以科技與創意開發的產品實現智慧生活風格，擅長跨

界整合並提供產品、服務和解決方案；業務覆蓋硬體、

軟體、物聯網和雲端解決方案等領域，結合過去累積

的經驗與專業，持續為實現未來的各種可能性努力。

Acer Gadget 倚天酷碁2432

以科技推動智慧生活

電腦周邊

衣著包袋

智慧移動
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單季度成長創新高
2023 年第四季 v.s. 2022 年第四季
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每股盈餘: 1.98

營業毛利

營業利益

稅前淨利

本期淨利

25%

15%

9%

-10%

YoY
每股盈餘: 3.04單位：新台幣仟元

係因倚天資訊早期累積虧損可扣抵額於 2 0 2 2年認

列所得稅利益，使得當年度稅後淨利較稅前淨利增

長，而 2 0 2 3年無此情形。
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美國分公司

德國
2024 歐洲自行車展  (EUROBIKE)

中國分公司

立足台灣

倚天酷碁的全球足跡
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智慧型揚聲器
連接Google助理

AI PC 周邊設備

HID 設備
喚醒智慧操作輔助

AI 筆電支架
智慧化適應性

冷卻控制技術

會議環境感知
視訊會議輔助

AI 擴充基座
支援圖形處理或外接 NPU 以便 AI 
使用
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時尚生活永續發展科技時尚

衣著包袋 : 科技x 生活
時尚隨身帶著走
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X p l o v a
智慧車錶

Predator ES 7

智慧移動

Acer ES 7

A c e r  e K i n e k t 酷騎桌  B D  3

健身車＋辦公桌，自己的電自己發

X p l o v a  N O Z A  P 1  
功率踏板
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- Mar. 8, DIGITIMES, Taiwan

2024 台北國際自行車展
智慧移動產品線的亮眼表現

倚天酷碁總經理鍾逸鈞指出，eMobility (智

慧移動)業務，在台灣、歐美市場均有斬獲。

eMobility產品線主要市場在歐洲，隨著自行

車新品於第2季開始出貨，滑板車也持續擴

大歐洲市場滲透率，並潮美國等市場邁進。

https://www.digitimes.com.tw/tech/dt/n/shwnws.asp?id=0000687077_H0FL5BCB883YUR6AA8JIC
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雙向趨勢，
擴大企業範疇

環境社會

永續發展
｜

人工智慧

大數據
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ESG 社會責任

努力面相

獲利導向、帶動企業轉型、創造創新服務

核心信念

價值再造、利益平衡、永續經營

目標

發揮社會影響力，朝未來型企業邁進
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永續經營

利益平衡

創造價值信念

公司治理 保障股東權益

資訊透明  &  隱私保護

強化董事會職能

保障股東權益

尊重利害關係人權益

資訊透明  &  隱私保護

目標原則
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實踐環境社會 & 永續發展願景

V e r o  全系列產品
跨向智慧移動市場

A c e r  e B i i

電動輔助自行車

A c e r  e K i n e k t

酷騎桌  B D  3

Predator

電動滑板車
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未來風險 - 產業風險
1 . 自行車消費市場趨緩，市場庫存壓力可能影響未來營收與獲利表現

在疫情影響之下，單車變成許多人的戶外運動首選，先前業者因新冠疫情、美中貿易戰、俄烏戰爭等因素，展開「備貨競爭」，

出貨量已超過實際需求，如今又遇上通膨，需求更加衰弱。許多業者在前一段時間積極備貨、搶貨，供應端大幅增加產能，但實

際上需求無法立即跟上，後疫情時代開始訂單下修，電動輔助自行車亦不例外。

[因應措施 ]先前因缺料風險導致長短料情況形成資金壓力，且生產時間拉長影響正常鋪貨流程，本公司已積極檢視產品設計並避免

推出無替代料機制之產品，如觸控筆推出支援相同通訊協議之品項，建立完善替代料機制。此外，運費上漲或運輸時間拉長，本

公司除建立適度庫存機制，也嘗試陸運方式爭取時間，因應空海運無法執行的調配，以在庫存壓力商業需求上保持彈性。

2 . 電動輔助自行車領域同業品牌知名度高，市場競爭激烈

台灣身為自行車王國，傳統自行車廠跨足電動輔助自行車領域有一定優勢。此外，台灣電子廠商如達方、邑昇等也推出自家 E - B i k e

品牌。國際品牌亦有眾多同類型產品上市多年，本公司如何在競爭藍海中脫穎而出，是未來發展關鍵。

[因應措施 ]本公司為具有創新研發能力之生活風格產品供應商，在疫情期間經營 X p l o v a及N O Z A品牌有成，累積眾多自行車愛好者

評價，與國內外知名經銷商如崇越單車等建立合作模式，陸續又推出電動滑板車，在歐洲市場銷售佳績下，更加深本公司對 E -

M o b i l i t y產業投資之信心。源於本公司對E - M o b i l i t y產業投資有相當經驗值基礎下，善用自身創新核心能力於產品成形前投入設

計與研發能力，並挾有集團多元化夥伴的競爭優勢，從電池核心技術到後勤維修能力不等，拉開與競爭同業的差異。
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未來風險 - 營運風險 I

[因應措施 ]

1 . 在現有產品上提升技術層次，促進終端消費者認同

鍵盤、滑鼠、電腦包袋等產品已進入成熟產業多年，消費者除對主品牌 a c e r之認知外，亦追求更好效能或具備環保永續概念之產品。本公司持續在成

熟產品上進行技術開發外，更進一步導入各式綠色永續材質，目前在鍵盤、滑鼠、電腦包袋、旅行包袋上已推出消費後再生塑膠 ( P C R )或海洋回收塑

料 ( O B P )所製成之產品。未來可能陸續導入應用回收車輪內胎、鳳梨纖維、回收漁網 (尼龍 )、環保再生不織布等。在 s t a n d  a l o n e交易模式上，本公司

發表新產品後，各海外銷售據點下單依據仍是基於對產品優勢之認同，且因本公司在技術提升上之努力，獲得最終消費者之肯定，加以隨著對非關係

人客戶之開發，整體對關係人之交易金額及占比，於1 1 1年亦有所改善。

2 . 積極開發跨界整合商品，並持續尋找可獲得高毛利之新產品

近年來本公司所開發眾多產品亦協助宏碁在 a c e r品牌上轉型，從傳統低毛利、創新空間小的電腦產業，導入 E S G概念、軟硬結合、智慧生活等附加價

值高的應用領域。例如 1 0 7年推出智慧佛珠， 1 0 9年與隸屬於梵蒂岡之教宗全球祈禱網絡 ( P o p e ’ s  W o r l d w i d e  P r a y e r  N e t w o r k )合作開發智慧玫瑰念

珠； 1 0 7年推出 P r e d a t o r  T h r o n o s 電競座艙，後續帶動 P r e d a t o r系列展品如筆電、鍵盤滑鼠、電競椅、電競桌的銷售成長。近期在 E S G的經營上，

新開發出產品 e b i i電動輔助自行車及 e K i n k e t酷騎桌，更展現了本公司在 E S G領域的投入，成為宏碁品牌拓展新事業規畫之最佳助手。

3 . 重點式開發銷售渠道，並依此打入新市場拓展商機

本公司在自行車訓練台及車表產品已打入國內外眾多運動用品代理商或經銷商，並透過贊助或聯名自行車比賽、三鐵比賽、或與外貿協會共同參展等

方式拓展知名度，創新性產品 -電動滑板車、電動輔助自行車及酷騎桌，由於產品與電腦周邊有所差異，以此新產品開拓自有銷售渠道機會較高，目

前本公司計畫透過 1 P C打入美國市場、與外貿協會共同於國外參展已取得墨西哥廠商訂單，並仍有歐美訂單洽談中，以及在 C E S發表酷騎桌後，陸續

接獲台灣公司洽談商業訂單，在選取重點區域拓展自有銷售渠道上已開始收穫成效。

1 . 最終產品集中於電腦周邊產業，且為 a c e r品牌產品，面臨最終消費者需求變化風險

最近三年度銷售產品仍以電腦周邊商品如鍵盤、滑鼠、觸控筆、耳機、多工延伸基座、電腦包袋、電競座艙為主，目前已切入 a c e r品牌供應鏈，未來將

持續擴張多品牌通路。過去 2年疫情引發的遠距需求帶動強勁的電腦及筆電需求，本公司營收隨之大幅成長，然隨著疫情趨緩，此需求有趨緩現象。
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未來風險 - 營運風險 II
2 . 人才招募不易，跨領域的研發能量不足

本公司尚在營運拓展初期，雖有資訊軟體業的營運歷史，目前公司組織仍較為簡化，研發能量受限於公司規模，尚未設置大型研

發團隊。未來發展之重要關鍵因素在於專業人才及團隊，技術團隊需同時具備深度且廣泛之專業知識，且因應整合性產品開發之

特殊核心技術及規劃實力需有較長期之涉略及實務經驗來累積人才養成及傳承，以致相關專業人才養成不易。此外由於創新性產

品非傳統電子產品，產品開發應更具備敏捷體質，以靈活、快速的因應變化。

[因應措施 ]本公司除建立人員的評估與輪調制度，以創造員工學習不同知識及技能的壓力及動力，培養出兼具多重能力之領域專

家，並輔以完善的員工學習成長，結合輔助合理、具競爭力的薪酬獎金制度。此外，本公司並透過公司申請股票上市，提升公司

於產業間之知名度與專業評價，以吸引優秀人才，擴充本公司研發能量。
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2024 任務

降低關係人交易比例增加營業收入和淨利潤
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The Best is Yet to Come
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